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Ob izidu prve dvojne številke „Vesinika organov za cene' 

S to številko pričenja izhajata »Vestnuk organov za cene«. 
Novi Vestnik ne bo dedič bivšega »Vestnika Urada za cene«, 
čeprav bi bilo na zunaj tako videti, ampak bo skušal zajeti 
veo problematiko, ki se pojavlja z uvedbo novega sistema pro. 
daje in cen široke potrošnje in novega finančnega sistema, ki 
je napovedan. Zato bo imel poleg dela, v katerem bodo objav- 
ljene vse pomembne odločbe o cenah in tajifah, tudi del, v 
katerem bedo načelna in informativni članki, kakor tud.; del, 
v katerem bodo objavljena najrazličnejša navodila in odgovori 
na postavljena vprašanja, ki bodo imela širši pomen. 

Novi Vestruiik ne bo samo organ Uprave za cene pni Mi- 
nistrstvu za finance LRS ali Urada za cene pri Ministrstvu za 
trgovino LRS, ampak bo skupen list vseh organov za cene, 
ki se ustvarjajo s problematiko cen, zlasti odsekov za cene pri 
poverjeništvdh za finance OLO in Uradov za cene pri poverje- 
ništvih za trgovino OLO kakor tudi organov za cene višjih 
gospodarskih združenj in resorov. Da bi Vestnik lahko uspešno 
izpolnjeval svojo nalogo, bo potrebno, da se obračate z vpra- 
šanji, ki na terenu niso jasna, da mu dajete predloge za re- 
šitev spornih vprašanj, d.-, v člankih pokažete na nepravilnosti, 
ki 6e pojavljajo, analizirate vzroke in predlagate, kako bi jih 
odpravili. Tako bo lahko Vernik postal nujno potreben pri- 
ročnik pri vsakodnevnem delu vseh organov, ki imajo opravka 
s cenami. 

Spremenjene naloge novega Vesitniika organov za cene so 
tesno povezane z nalogami novih organov za cene. Najvažnej- 
ša naloga bivšega Urada za cene pri Predsedstvu vlade LRS je 
bila določanje prodajnih cen proizvodom lokalne industrije, 
obrti in drugim podjetjem lokalnega pomena, republiškim pro- 
izvodom, potrjevanje tarif z veljavnostjo na vsem območju LRS 
iitd. S široko gospodarsko problematiko se bivšj Urad zj cene 
na ukvarjal. 

Določanje cen je ostala tudi poslej ena od nalog novo orga- 
niziranih uradov in uprav za cene. Po novj organizaciji loči- 
mo dve vzporedni liniji organov za cene: uprave za cene pri 
ministrstvih za finance (republiških in zvezniiiji) in poverjeni- 
štvih za finance OLO in urade za cene pni ministrstvih za trgo 
vino (republiških in zveznih) in poveirjieništiviih za trgovino 
OLO. Pristojnost obeh linij je razmejena na ta način, da spa- 
dajo v področje uprav za cene pri finančnih organih oblasti 
cene, po katerih prodaja proizvodnja trgovini, in interne obra- 
čunoke cene, kot so to proizvajalne cene, proizvajalčeve pro- 
dajne cene ter celc-tne strukture teh cen. Te cene sc podlag® 
celotnega gospodarskega sistema, zaito je njihovo pravilno 
m ravna vanje najvažnejša naloga, V področje urada za cene pri 
trgovinskih organih oblasta pa sodijo cene, po katerih prodaja 
trgovina potrošnikom, bod® nižje enotne cene zagotovljene 

preskrbe alj proste cene blaga široke potrošnje. V vertikalni 
liniji je pristojnost zveznih organov z,a cene urejena z odredbo 
o prodizvodih, katerim določa ceno vlada FLRJ, minister za 
finance FLRJ дагота predsednik Sveta za blagovni promet 
vlade FLRJ (Uradni list FLRJ. št, 66 z dne 29. XI. 1950), za 
določanje cen celotnemu lokalnemu gospodarstvu, razen ta- 
rif, ki veljajo za vse območje LRS, pa so pristojni okrajni ljud- 
ski odbori. Cene drugim proizvodom, tako imenovanim repu- 
bliškim proizvodom, ter tarife z veljavnostjo za vse območje 
LRS pa določajo republiški organi za cene. 

V dosedanjem sistemu cen so se potrjevale cene vsaka 
sama zase ne glede na posledice, kj jih imata določena cena 
in njena struktura v celotnem našem gospodarstvu. Zaradi 
tega so bile že načelno podane možnosti, da se pojavljajo 
cfeprcporci v strukturi družbenega produkta in dohodka zlasti 
med blagovnimi in kupnimi fondi. Do teh dfeproporcev je de- 
jansko tudi prišlo, ker So se pri določenih cenah izčrpali bla» 
govni fondi, ne da bj bfiili hkrati izčrpani tudi celotni kupni 
fondi Tezavrirani kupni fondi, ki so bil; posledica takega po- 
ložaja na tržiščih, pa so predstavljali vedno večjo nevarnost 
za gospodarsko ravnotežje in vedno večje diisproporce v raz- 
voju regulativnega življenjskega etandarda posameznih slojev 
ljudstva, zlasti delavcev in nameščencev na eni in kmetov na 
drugi strani. 

Po drugi platj so se posamezni organi za cene omejevali 
izključno samo na tiste cene, katerih potrjevanje je spadalo v 
njihovo pristojnost, ne da bi se menili; za razvoj cen in stroškov 
drugih proizvodov na svojem območju. 

Z uveljavitvijo predpisov o novem sistemu prodaje indu- 
strijskega blaga in cenah je zvezna vlada napravila nr.jbolj 
bistveno spremembo trgovinskega sistema od' osvoboditve eem. 
N'amesto do vseh podrobnosti kentingentirane trgovine, ki je 
vzpostavljala s sistemom industrijskih nakaznic zvezo z zad- 
njim (potrošnikom in določala obseg in vrsto njegove potrošnje, 
je uveljavljena za industrijske proizvode prosta trgovina. Po 
novem sistemu trgovine potrošnik nd več vezan na nabavo 
ozkega sortimenta blaga, ampak lahko s svojim denarnim do- 
hodkom in določeno količino industrijskih bonov razpolaga 
presto in si kupi tiste dobrine industrijskega izvora in v takih 
količinah, je se mu zdijo glede na svoje potrebe in višino do- 
hodka najnujnejše. 

V starem sistemu, kd je bil prepleten e celo vrsto raz- 
ličnih posebnih načinov oskrbovanja potrošnikov, kot so n. pr. 
magazini rrznih ustanov, podjetij, sindikalna preskrba, mož- 
nost nabave b-2ga po nižjih cenah izven industrijskih nakaz- 
nic, presti trg itd., so često potrošniki kupovali predmete, ki 
jih niso nujno potrebovali, samo zato, ker se jim je ponudita 
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prilika, da jih dobijo po nižjih cenah. V tak; razcepljenosti 
blagovnega trga se zakon ponudbe im povpraševanja ш mogel 
uveljaviti. Zanadi sistema enotah ceo je mogel priti do izraza 
samj na zelo ozkem eekitorju tržišča, na tako imenovanem pro 
stem trgu, na katerega j© pritisnila vsa kupna moč prebiva! 
stva, ki ee ni izčrpala na drugih tržiščih s stolnimi cenami 
in je po pretirano visokih cenah prehajala v roke zasebnih 
proizvajalcev, ki predstavljajo glavni delež ponudbe u a prostem 
trgu. Po drugi strani 60 ee kljub relativnemu pomanjkanju blaga 
pri posameznih potrošnikih ustvarjale zaloge blaga in zmanjše 
vale že tako skromne blagovne fonde, ne da bi za svoje last- 
nike pomenile zadovoljitev potreb, ker je blago dobil tisti, ki 
je ujel ugodno priliko, namesto tistega, ki je blago bolj rabil. 
Neekonomiwnoet individualne potrošnje, ki jo je povzročal ei 
stem dvojnih ceo, je zmanjševala blagovne fonde iui povzročaLi 
neskladja med njimi in kupnima fondi. 

Po novem sistemu trgovine ste nakup i« prodaja industrij, 
skega blaga postavljena na podlago ponudbe in povpraševanja. 
Zagotovljene preskrbe z industrijskimi predmeti ni več, od- 
pravljene so nižje enotne cene in s tem ves sistem dvojnih cen 
v prodaji industrijskih proizvodov ш je obenem ustvarjeno na 
mesto dosedanjih razcepljenih tržišč enotno tržišče z enotnim 
fondom blaga široke potrošnje. Cena. blagu se bo formirala na 
tržišču popolnoma prosto in bo rezultat družbenih potreb, kakor 
izhajajo iz danih dohodkov prebivalstva in njihove razdelitve na 
posamezne vrete proizvodov in ©e izražajo v povpraševanj 
kupcev, ter rezultat proizvajalnih sposobnosti proizvodnje, kakor 
ee kažejo v razpoložljivi količini, kvaliteti in asortinientu in 
dustrijskih proizvodov 

Z novimi uredbami je naša trgovina prešli 'z okorelega 
administ ra t i vn ega dietributenetva v prosto trgovino, v kateri je 
uveljavljen ekonomski avtomatizem ponudbe in povpraševnja. 
Nasproti enotnim blagovnim fondom (razen fondov zagotovljene 
preskrbe) ee postavlja enoten fond denarnih dohodkov prebival- 
stva (ki ostane po nakupu zagotovljene preskrbe). Med tema 
fondoma se bo moralo nujno ustvariti in ustaliti ravnotežje, kar 
pričakujemo v kratkem času, ko se bo dotok denanih dohodkov 
na trg, ki jih začasno povečujejo visoki zneski tezavriranega 
denarja, normaliziral in pošej v sklad z blagovnim; fondii. 

Da ne bi zlasti v prehodnem razdobju, bo morajo skromni 
dohodki nameščencev in delavcev konkurirati na trgu z visoko 
dio sedaj nerealizirano kupno močjo kmečkega prebivalstva, padel 
življenjski »tendlard je uvedien sistem denarnih bonov, s ka- 
terimi dobijo potrošniki popust pri nabavi blaga široke po- 
trošnje. Poleg tega ne velja sistem proste trgovine za glavne 
prehranjevalne proizvode v tistih količinah, M krijejo osnovne 
potrebe državljanov. Poleg tega so cene zagotovljene preskrbe 
izdatno znižane, кдг povečuje količine prostih denarnih dohodkov 
za uporabo na prostem tržišču. 

Uspeh novega sistema cen in trgovine bo zagotovljen ob 
tehle pogojih: 

1. Vzdrževati je treba strog plačni sietein in povečati od- 
visnost plač od neproduktivnoeti dela ter na ta način obvladati 
kupne fonde. 

2. Povečati se mora varčevanje pri proizvodni potrošnji 
surovin in materiala v podjetjih ter neproizvodni potrošnji 
ustanov in podjetij do največje možne meje ter s tem povečati 
blagovne fonde široke potrošnje 

3. Zagotoviti je treba pravočasen in stoodstoten odkuip 
kmečldh pridelkov. 

4. Zagotovit1 je treba redno in kar se da popolno zagotov- 
ljeno preekrbo prebivalstva v pretirani. 

Izrednega pomena je novi sistem prodaje in cen Zn pro- 
izvodnjo. Relativna višina cene, ki jo bodo dosegla proizvajalna 
podjetja prii prodajo, bo zanesljivo znamenje, kateri predmet 
je pri danih okoliščinah potrošniku potreben. Bolj potrebni in 

kvalitetnejši proizvodi se bodo prodajali po višji ceni, ta pa 
se bo v proizvajalnem podjetju izrazila kot višja stopnja ren- 
tabilnosti proizvodnje. Vsako podjetje bo imelo možnost, da 
samo poveča proizvodnjo tistih proizvodov, ki jih tržišče najbolj 
potrebuje in ki dosegajo za to najvišje cene, S tem bo dam 
možnost, da bodo potrošniki sami uravnavali sortiment proiz- 
vodnje in vplivajo na dvig kvalitete in da bodo n.a ta tlači n 
medsebojne količine posameznih proizvodov najbolj ustrezale 
njihovi družbeni koristnosti Na ta način bo pri istem obsegu 
proizvodnje lahko kritih več in bolj intenzivnih potreb, kot 
je bilo i« do sedaj. Z uvedbo novega finančnega sistema bodo 
najrentabilnejša podjetja dobila v roke možnost za samostojno 
izgrajevanje svojega podjetja. Sistem proste prodaje industrij- 
skega blaga na ta način bo ne samo usmerjevalec proizvodnje 
po koHčini, kvaliteti i« sortimentu pri danih kapacitetah, ampak 
tudi usmerjevalec kapitalne graditve v tiste panoge široke 
: (»trešnje, ki so družbeno najbolj potrebne. 

Podobno velja za zasebni sektor proizvodnje, zlasti za kme- 
tstvo. Kmečko prebivalstvo bo lahko v bodoče krilo svoje 
potrebe po industrijskem blagu v tisti meri, v kateri bo oddajalo 
družbi svoje pridelke. Z novim »iftemom cen se bo zato sama 
i >i sebe morala povečati kmetijska proizvodnja in se bomo 
približali razdobju, ko bodo postali administrativni ukrepi, kot 
so u. pr. odkupi in pod., popolnoma odveč, ker bo kmet sam 
tekmoval, da prinese na trg čimveč svojih pridelkov in si na 
ia način omogoči nakup industrijskega blaga. 

To je v grobih črtah problematika, ki jo morajo obvladati 
uraani za cene Oni ne sinejo biiti pasivni opazovalci dogodkov 
V kapitalizmu se zakoni ponudbe in povpraševanja uveljavljajo 
avtomatično, ker so pc<ljetniki in vsi posamezniki tisto gonilo, 
ki s prizadevanjem za čiunvečjim zaslužkom skrbijo za hitro 
vzpostavitev ravnotežja- (Pojav periodičnih kriz kapitalizma pri 
'era abstmhiraino.) V socialistični ureditvi, še posebno pa v 

prehodnih razdobjih je nešteto elementov, ki se upirajo eko 
noniskomu avtonmtizmu. Razlog je v tem, ker ee ekonomske 
pestedlice ukrepov gospodarskih organov, zlasti pa tudi njihovega 
neukrepanja ne kažejo na njihovem zasebnem računu. Zato je 
potreben 0'gan, ki skrbi, da se pospešuje razvoj, Id bi ee v 
drugih razmerah vršil sam po sebi, da se odstranijo vsi faik- 
toiji, ki mu nasprotujejo in ustvarjajo pogoj za njegov razmah. 
Ti organi «o v današnji ureditvi organi za cene. 

Vendar bi bilo napačno misliti, da bodo uradij zj cene 
rešilLi vse s svojo inteivencijo na trgu sin da je to edlima in po- 
glavitna naioga v sedanji razvojni dobi. Taka mnenja so se 
tudi pojavila. Vendar uspeh celotnega sistema ni odvisen samo 
cd tega, da se dosežejo proporci na trgu, ampak temelji na 
proporcih, ki se dosežejo v eami proizvodnji. Borba za izbolj- 
šanje kvalitete, borb« za povečanje proizvodnosti deda, za 
zmanjšanje odp°dkov in škarta, za povečanje discipline, kar se 
vse kaže v znižanju polne lastne cene proizvodnje, ostaja še 
vnaprej naša temeljna naloga. Od pogojev, ki smo jih naštellli kot 
odločilne za uspeh novega sistema prodaje in cen, spadata prva 
dva v najožje področje dete organov za cene. Vsaika prodiaijna 
cena je s stališča celotnega gospodarstva pomembna samo, če 
jii ustreza določena lastna cena. če temelji na določenem razponu 
med prodajno ceno in lastno ceno, ki označuje elopnijo družbene 
rentabilnosti proizvodnje tistega proizvoda in zagotavlja ures- 
ničenje družbene akumulacije, s tem pa plana kapitalne 
izgraditve. 

Pri takem širokem in pomembnem področju defe je jasno, 
da lahko izpolnjujejo začrtane naloge uradov ia cene samo 
politično in ekonom .ku najbolj razgledani ljudje. V celotnem 
sistemu organov z,-, cene so ravrio orgenij za cene on rajnih 
ljudskih odborov najvažnejši in odločilni. Tega se morajo za- 
vedati okrajni ljudski odbori, ko izbirajo kader za svoje urade 
in odseke za cene. A. B. 
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Odločbe, pojasnila, ceniki 

ODLOČBA 
o vezanih in prostih odkupnih cenah za vino letine 15)50/51 

Po pooblastilu Sveta za blagovni promet vlade FLRJ in 
v sporazumu s Svetom za blagovni promet vlade LRS Urad za 
cene pri Ministrstvu za trgovino in preskrbo LRS na podlagi 
točke a) 17. člena uredbe o pristojnosti za določanje in konto«*!« 
cen ter tarii (Uradni list FLRJ z doe 8. XII. 1950. št. 63) 

določa: 
za nakup vina in vinskega mošta letine 1950/51 tele od- 

kupne cene: 

Skupina 
Vezana Prosta 

odkupna odkupna 
cena cena 
din din 

I. lsnaSki teran  1.90 6-50 
druge vrste: traminec, renski rizling, ru- 
landec, sovimjon, semanjon, vsi muškati, 
radgonska ranima in kabernet, zeleni 
tiiilvanec, rizvanec, laški rizling, šiipon 
zelen, tokaj, gamej istrski teran in mal- 
vazija nad 13 maliganov .... 1.50 5.— 

II- malvazija pod 13 maliganov, mešana vina « 
prve vrednostne akuipime, bela klevna, 
neuburgovec, modra Irankinja, portugalka, 
veltfldinec, pomela, metliška in dolenjska 
črnina, bizeljčan, rebula, vipavčan ter 
istrsko belo in črno vino .... 125 'S.90 

III. kraljevina 0.9!) 3.10 
IV. vsa druga vina mešana u hibridi in hibrid- 

na vina 0.68 2.— 
Poleg sortnega značaja marajo imeti vina tudi tale odstotek 

alkohola: 
I. skupina, razen kraškega terana, najmanj 12 % alkohola, 

II. akupina, „ 9 °/o alkohola, 
III- skupina », 8% alkohola. 

Za druge vrste vina ni predpisana jakost v alkoholu, če 
vino ne doseza predpisane stopnje alkohola, se mora uvrstiti v 
prihodnjo nižjo skupino. 

Za vinski mošt veljajo iste cene koct za vino s to ra-zliilko, 
da fto zmanjšane za raaitoko med malliig?jnsko in sladkorno stopnjo, 
to je 1 mailigam je 1.65 stopnje sladkorja. 

Proizvajalcem, ki so oddali vino po prostih aid vezanih 
odkupnih cenah, predpisanih z odločbo Ministrstva za državiue 
nabave LRS z dne 5. IX. 1950, št. 139/17, teir*Urada za cene pri 
Ministrstvu za trgovino in preskrbo LRS z dne 24. novembra 
1950, IX. št. 620/4, izplačajo odlkupna podjetja raiziiko med 
cenami vina, določenimi po prednjih dveh odločbah, ter cenami 
le odločbe za vso oddamo količino, in sicer: 

a) vsem proizvajalcem državnega in zadružnega sektorja, 
b) proizvajalcem privatnega faktorja pa le, če se izikažejo 

s potrdilom okrajnega (mestnega) poverjeni Mva za državne 
nabave, da so vse svoje obveznosti glede oddaje vina kakor 
tudii dirugih proizvodov vedno v redu izvrševali. 

Z,a kvalitetni kraški teran nad 9°/o ailkohoia (izredno aro- 
matičem, z nadpovprečno razvito cvetlico, čiste rubmiaste barve) 
izplača odkupno podjetje izjemoma pridelovalcu 30 %-mi do- 
datek na osnovno odkupno ceno. 

Ta dodatek bo krit z boni. 
Uradi za čeme pri okrajnih (mestnih) poverjemiiMvih za trgo- 

vino in preskrbo so dolžni veebilno te odločbe sporočiti okraj- 
nemu (mestnemu) poverjen®vu za državne nabav© ter vsem 
odkupnim podjetjem, ki so upravičena za odikuip vina na ob- 
močju okraja. 

S tem se razveljavja odločba Ministrstva zn državna nabave 
LRS z dne 5. IX- 1950, št. 139/17, in odločba Urada xn cene 
pri Ministrstvu za trgovino in preskrbo LRS z dhe 24. XI. 1950, 
IX. št. 620/4. 

Odločba velja od 14. XII. 1950. 
C št- 1/2 
Ljubljana, dne 14. deccnubr.a 1950. 

Minister 
za trgovino iiil preskrbo LRS: 

Jože Borštnar 1. r. 
£t. 320-3/3-1951 
Ljubljana, dne 30. januarja 1951. 

Soglašam! 
' Minister za finance LRS: 

Zoran Polič 1. r. 

ODLOČBA 
o odkupnih vezanih cenah za prašiče 

Pq pooblastilu Sveta za blagovni promet vlade LRS od- 
rejam za odkup pmšičev v Ljudski republiki Sloveniji glede 
na vrsto pasme in posebne pogoje pri vzroji tele vezane 
odkupne cene: 
prašiči, pitani, s 40—45 °/o maščobe 29.50 din za kg žive teže, 
prašiči, pitani, s 45—50% maščobe 32.— din za kg žive teže, 
prašiči, pitani, z nad 50% maščobe 33.50 din za kg žive teže, 
prašiči, mesnati, I. vite . . . 51— din za kg žive teže, 
prašičii, mesnati, II. vrste . . . 29.— din za kg žive teže, 
prašiči, mršavi, I. vrste .... 27.50 din za kg žive teže, 
prašiči, mršavi, II. vrste . . . 25— din za kg žive teže, 
prašiči, mršavi III. vnete . . . 23,— din za kg žive teže. 

Pridelovalcem, ki oddajajo pitane prašiče na račun obvezne 
oddaje masti, se ti plačajo po cenah za pitane prašiče, če do- 
segajo predpisani odstotek maščobe. Pitane prašiče, ki ne do- 
segajo 40 % maščobe, morajo odkupna podjetja plačati Po ceni 
za mesnate prašiče II. vrste, to je 39 din oziroma po ceni 
za mršavee III. vrste 23 din za kg žive teže, če ima prašič 
manj kot 60 kg žive teže. 

Kot mršavi prašiči I. vrste po ceni 27.50 din za kg žive 
teže se odkupujejo zdravi, rastnj prašiči, pravilno razvitij brez 
posebnih naipak in sposobni za pleme. V II. vrsto mršavih 
prašičev spadajo zdravi, rastni prašiči z manjšimi napakami, 
ki so sposobni z,a pitanje. Vsi drugi mršavi prašiči, ki so 
zaostali, nerast ni, zahirani, z napakami in nesposobni za pi- 
tanje, se bodo odkupovali kot mršavci III. vrste po ceni 
23 din za kg žive teže. 

Vezana cena za pujske ostane neispremenjena. 
Premije za pravočasno oddajo in kvaliteto, ki jih je določila 

zvezna vlada (Uradni list FLRJ, št. 17/50), se odslej prizna- 
vajo samo zadružnemu eektorju (kmetijskim delovnim zadrugami 
in zadružnim ekonomijam), če izpolnjujejo pogoje, ki jih uredba 
določa. 

Te cene so veljavne od 1. novembra 1950 dalje. 
št. 111/3 
Ljubljana, dne 28. oktobra 1950. 

Minister za državne nabave LRS: 
Krese Leopold 1. r. 

POJASNILO 
k pristojbinam za reševalne postaje 

Da se zagotovi enotnost prj zaračunavanju pristojbin za 
prevoz z reševalnim avtomobilom, kadar se prevaža več oseb, 
dajem v skladu s 5. členom uredbe o reševalnih postajah (Urad- 
ni list LRS, št. 12/47) k III. točki svoje odločbe V. b. št. 3770/6 
z dne 11. XI. 1946, objavljene v Vestniku Urada za cene pri 
Predsedništvu vlade LRS, št. 44/46 z dne 7. XII. 1946. tole 

navodilo: 
1. Pri prevozu dveh ali več oseb v bolnico plačajo vse pre- 

peljane osebe (bolniki) ne glede na kraj vstopa pristojbino z 
50% pribit kom za vse dejansko prevožene kilometre na isti 
turi, pri čemer se računa ob povratku najkrajša pot v garažo. 

^Skupni znesek tako zaračunanih pristojbin se enakomerno 
razdeli na vse prepeljane osebe (bolnike). Če se po takšni 
razdelitvi stroškov Pokaže, da bi moral posamezni bolnik plačati 
več, kot če bi ee vožnja izvršila samostojno samo zanj, ee ta- 
kemu bolniku nanj odpadajoči porazdeljeni znesek zniža na ta 
nižji znesek. 

2. Če na vožnji, ki bi jo reševalni avtomobil moral eieer 
izvršili prazno, sprejme enega aK več bolnikov, zaračuna vsa- 
kemu posameznemu samo dejansko prevoženo pot v eno smer, 
na kateri se je vozil posa/meani bolnilk- 

3. Na računih za vožnjo, navedenih pod točko 1. tega na- 
vodila, je tiidba razen obračuna stroškov navesti priimke in 
imena ter poklice vseh bolnikov — sopotnikov, kraj njih vstopa 
v vozilo, podjetje, urad, ustanovo ali delodajalca, pri katerem 
so sami "M njihovi vzdrževalci zaposleni, oziroma ali eo sami 
aiK pa njihovi vzdrževalci uživalci pokojnine, civilne ali vojaške 
invalidnine ali socialne pomoči. 

Račune za vožnje, navedene pod točko 2. tega navodila, je 
treba opremiti z označbo: »Zaračunano samo za eno smer« 

Primer k 1. Reševalni avto iz Kamnik,a (garaže) gre na isti 
turi po bolnika v Kamniško Bistrico in v Lukovico, 
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V tem primeru se seštejejo vsi dejanski prevoženi kilometri 
iz garaže, do bolnice in prištejejo za povratek še prevozni kilo- 
metri po najkrajši (direklni) poti. Po tako dobljeni vsoti vseli 
prevoženih kilometrov izračuna pristojbina in pribije 50%; 
ta znesek se razdeli nato enakomerno na vse prevožene bolnike. 

Primer k 2. Ako reševalni avto na povratku iz bolnice v 
garažo ali na poti iz garaže po naročenega bolnika sprejme 
med potjo slučajnega nenarcčenega bolnika in bi bile sicer vož- 
nje v teh smereh prazne, se takemu bolniku zaračunajo samo 
pristojbine za dejansko prevožene kilometre. 

Velja načelo, d,-> se bolnikom na praznih vožnjah zaraču- 
navajo samo dejansko prevoženi kilometri v eno smer. 

Vsem ljudsk'm odborom naročamo, da o 'eni obvestijo vse 
reševalne postaje v svoji upravi oairoma na svojem območju. 

S-II-3303/21-50 
Ljubljana, dne 24. decembra 1950. 

Minister za ljudsko zdravstvo I.RS: 
Dr. Jože Potrč 1- r. 

CENI K 
o znižanih enotnih cenah za zagotovljeno preskrbo, veljaven 

od 15. januarja 1931 dalje 

St. 320-179-1951 
Ljubljana, dne 30. januarja 1951, 

Soglašam! 
Minister za finance LRS: 

Zoran Polič 1. r. 

POJASNILO 
o nakupu in prodaji izdelkov domafe obrti 

V zvez: z novimi predpisi o načinu določanja m forma- 
l«nja cen (Uradni list FLRJ. št. 4/51) dajemo ylede izdelkov 
domače in umetne obrti tole pojasnilo: 

Nakup in prodajo izdelkov domače in umetne obrti opravlj,- 
državno trgovsko podjetje »Dom< po dosedanjih predpisih. Za 
te izdelke se pri formiranju cene ne uporabljajo faktorji, do 
ločeni za mdustrijsiKe izdelke. 

Vsa proizvajalna podjetja dobavljajo potrebni reprodukcijski 
material trgovskemu podjetju »Dom« po nižjih enotnih ceivh. 

To pojasnilo ne velja za obrtnike in priložnostne izdelo 
valce, ki morajo tudi v bodoče dostavljali kalkulacije za svoje 
proizvode upravni (odsekom) za cene pri poverjeništvih za 
finance okrajnih (mestnih) ljudskih odborov. 

Št- 320—442—1951 
Ljubljana, dne 7. lebruarja 1951. 

Minister za trgovino in preskrbo LRS: 
Jožo Borštnar 1. r. 

o. Izdelek 
N'" 
1. Smiekovo olje 

2. J elk ino olje 

3. Borovo olje 

bnotrf 
mert- 

1 kg 

1 kg 

1 kg 

Nižja enotna 
proizvajalčeva 
orodajna cena 

din 
1-747.47 

873.74 

815.49 

osnove 
din 

1.747.47 

873.74 

815.49 

II. Za lokalna podjetja: 
1 kg 1-795.— 1.677.57 
1 kg 
1 kg 

897.50 
837.68 

838.79 
782-87 

16 
15 
15 

7% 
7% 
7% 

Zap 
št 

I. Sveže meso 

Predmet tnota 
mere 

• kg 
• kg 
• Kg 
• kg 
• kg 

ODLOČBA 
o cenah za eterična olja 

Na podlagi 16. člena uredbe o pristojnosti zi določanje in 
kontrolo cen in tarif (Uradni list FLRJ, št. 63 z dne 8. XI 
1950) določamo za eterična olja tele nižje proizvajalčeve pro. 
dajne cene: 

I. Za republiška podjetja: 

1 Sveže goveje in telečje meso 
2- Sveže savinjsko meso . . . 
3. Sveže ovčje meso .... 
4. Sveže konjsko meso . • . 
5. Sveži slanina  

II. Soljeno meso 
6. Soljena slanina, krušna in hamburška kg 
7. Soljetiij svinjski, goveji in telečji jeziki kg 

III. Suho pi'ekajeno meso 
8. Sušeno svinjsko meso I. vrste (šunka, 

kare, pleča, vrat) kg 
9 Sušeno svinjsko meso II. vrste • • kg 

10. Sušena svinjska elanina, krušna . . kg 
11. Sušena hamburška slanina ... kg 
12. Sušena svinjska glava kg 
13. Sušene svinjske noge in repi . . kg 
14- Sušemi svinjski in goveji jeziki • kg 

IV, Maščobe 
15. Svinjska mast, čista kg 
16. Zaseka, mast z ocvirki .... kg 
17. Ocvirki, stisnjeni kg 
18. Loj, jedilni, surov (goveji ta ovčji) kg 
19. Loj, jedilni topljen (goveji in ovčji) kg 
20. Olje, jedilno kg 

V. Mesni izdelki 
21. Enotna letna salama, poltrajna, И- r kg 
22. Salama mortadela kg 
23. Salama šunkarica kg 
24. Kranjske klobase (po 20 dkg sveže 

5 kom/kg) ali za kom .... kom 
25. Hrenovke, safalade in posebna sala- 

ma kg 
26. Jetrna pašteta (v črevu) .... kg 
27. Tlačenka, bela kg 
28. Tlačenka, krvna kg 
29 Krvavice kg 

,, , Davek od prometa Davčna prolzvSdov 
tar. stopnja 

post v •/• 
560 4% 
2. t. prip. 
560 4% 
2. t. priip. 
560 4% 
2. t. prip. 

4. Smrekovo olje 
5. Jelkinoolje 
6. Borovo olje 

Za republiška podjetja je v cenah vračunan davek od pro- 
nifla proizvodov po tarifi davka od prometa proizvodov (Uiadni 
list FLRJ, št. 13 z dine 22. II. 1950), za lokalna podjetja po 
odredbi o tarifi enotnega davka od prometa proijvcdov lokalne 
proizvodnje (Uradni list FLRJ, št. 10 z dne 2. II. 1949) po ta- 
rifni postavki, ki je navedena pii posameznih izdelkih. 

St. 320-7-1950 
Ljubljana, dne 30. decembra 1950. 

Direktor Uprave za cene 
pri Ministrstvu za finance LRS: 

Jože Košir L r. 

VI. Priklade 

1. Goveja priklada 
30. Možgani, jezik kg 
31. Ledvica, jetra kg 
32. Srce  .-kg 
33. Vampi, smrčki, glave z meeom in 

možgani kg 
34. Pljuča, vime, vranica kg 

2. Telečja priklada 
35 Možgani, jezik, ledvice, jetra, srce kg 
36-' Pljuča, vranica kg 
37 Vampu, rajželjc, želodec .... kg 
38. Glava  kg 
39. Noge  kg 

3. Svinjska priklada 
40. Možgani, jezik, ledvice, jetra in srce kg 
41. Pljuča, vranica kg 
42. Želodec kg 
43. Glava  kg 
44. Noge, rep   kg 

4. Priklada dTObnice 
45. Možgani, jezik, ledvice, jetra, srce kg 
46. Vampi, pljuča, vime, vranica . . kg 
47. Glaive im noge ....... kg 

Cena 
v prodaji 

na drobno 
din 

•28.— 
36.- 
25.— 
16 — 
33— 

34- 
55 ■ 

51- 
44.. 
49,- 
51- 
37- 
15- 
68- 

35. 
34- 
17 
18.'. 
30. 
32- 

47— 
63— 
64.— 
65.— 
13 — 

42— 
35 — 
25.- 
20— 
20— 

28- 
22- 
20 ■ 

12- 
8- 

28- 
13- 
8- 
9- 
4- 

36- 
14,- 
9- 

21- 
8- 

26- 
8- 
5.- 

Rabat 
v •/• 

12 
12 
12 
12 
12 

12 
12 

12 
12 
12 
12 
12 
12 
12 

14 
12 
12 
12 
12 
14 

12 
12 
12 
12 
12 

12 
12 
12 
12 
12 

12 
12 
12 

12 
12 

12 
12 
12 
12 
12 

12 
12 
12 
12 
12 

12 
12 
12 
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Svežemu tneeu je dodafli tole priklado: 
a) govejemu mesu: ledvice, jetra, erce, vranica in glava, 
b) telečjemu mesu: glava in noge, 
c) svinjskemu mesu: glava, noge in rep. 
Za razsek se prizna prodajalcu na drobno za vse vrste 

evežega mesa 2 % in za suho svinjsko meeo 1.5 ?/•• 

Zap 
St 

Žita in mlevski izdelki 

Predmet 

Prod. cena v trg. 
na debelo {ko 

Enota sklad, določene- Marža 
mere ga okraj, mesta »/• delitve din 

1. Pšenica   • 
2. Koruza  
3. Rž  
4. Pšenična moka. O, O-G, O-GG . 
5. Pšenična moka, 90% meljave, 

manj 5 % bele moke .... 
6. Pšenična moka. 80°/o meljave ta 

80—5 % ....... 
7. Ržena moka, 76 % meljave . 
8. Koruzna moka, 90 % meljave . 
9. Pšenični zdrob    

10. Koruzni zdrob    
11- Uvožena moka topa 1600 . . . 
12. Uvožena moka tipa 1O50 . . . 

Testenine 

100 kg 270— 
100 kg 245.— 
100 kg 255— 
100 kg 709— 

100 kg 355— 

100 kg 
100 kg 
100 kg 
100 kg 
100 kg 
100 kg 
100 kg 

440— 
355— 
320- 
700— 
370— 
355.— 
440— 

10 
10 
10 
7 

7 
7 
7 
7 
7 
7 
7 

Prodajna 
cena v trgovini Rabat 

na drobno */o 
din 

1. Iz moke O, O-G in O-GG ... kg 
2. Iz moke 80 °/o meljave .... kg 
3. Iz moke 80% meljave, manj 10% 

bele moke .... ... 

15 — 
11— 

kg 10,- 

Kruh 
1. Iz mešanice pšenične in koruzne 

moke   
2. Iz pšenične moke 90% meljave, 

manj 5% bele moke  
3. Iz pšenične moke 80 % meljave . • 
4. Iz ržene moke 76 % meljave . . 
5. Belo pecivo  

kg 

kg 
kg 
kg 
kg 

Sladkor 
1. Kristal 
2. Kocke 

. . kg 

3.50 

4— 
6— 
4 - 

20— 

20— 

Drugo 
1. Riž  kg 15— 
2. Jajca v prahu kg 150— 
3. Piralino milo 40% m. k kg 45.— 
4. Toaletno milo kg 75.— 
5. Briveko milo kg 50.— 
6 Pralni prašek 15—17% m- k. (odiprt) kg 18— 
1. Čokolada (izdelek Gor. tovarne čoko- 

lade) 
v ploščah po l/s kg, Vid kg in v prahu kg 190.— 

2. Čokolada (izdelek towrne Union, 
Zagreb) •» 
a) desert, v kartonah po 3 kg . . kg 185— 
b) čokolada za kuho. tipizirana Ve« 
l/io -kg kg 
c) kakao v prahu ...... kg 
č) čokolada, polnjena kg 

Mleko in mlečni izdelki 
!• Mleko  ». 
2. Surovo maslo kg 
3. Kuhano maslo kg 

190 _ 
150— 
180— 

6— 

12 
12 

12 

6.5 

6.5 
6-5 
6.5 
6.S 

14 
12 
11.5 
11.5 
11.5 
11.5 

8 
8 

20 

4. Sir 
a) polmasten 

Poučni članki 

PRAKTIČNI PRIMERI 0 ZARAČUNAVANJU BLAGA ŠIROKE 
POTROŠNJE, KI SE PRODAJA PO PROSTIH CENAH S PO- 

PUSTOM 
Pri prodaji in zaračunavanju blaga široke potrošnje, ki 

6$ prodaja po prostih cenaih s popustom, moramo predvsem 
lo&t: troje: 

1. Popust, s katerim kupujejo potrošniki v zagotovljeni pre- 
skrbi blago Široke potrošnje v prosti prodaji, znaša 80% od 
proste prodajne cene. 

Blago široke potrošnje v prosti prodam s popustom se ku- 
puje tako da potrošnik plača v gotovim 20% cd preste prodajne 
cene kupljenega blaga in izroči za enak znesek denarnih ku- 
ponov s potrošniških industrijskih nakaznic. 

2. Popust, s katerim kupujejo potrošniki široke potrošnje v 
prositi prodaji na denarne kupone iz bonov trgovine po vezanih 
cenah, znaša 65% od proste prodajne cene. Kupec s kmečkim 
bonom pljiča torej 35% od proste prodajne cene ter mora od- 
dati prav toliko bonov. 

3. Potrošniki zagotovljene preskrbe pa lahko nabavljajo 
blago široke potrošnje v prosti prodaji z 80"7о-п1т popustom 
tudi na nabavne točke iz dosedanjih industirjskih potrošniških 
nakaznic. Ena taka nabavna točka predstavlja vrednost 12 din 
denarnih kuponov. Nabavne točke in denarni kupon] iz dose- 
danjih industrijskih nakaznic veljajo do 31. III. 1951. 

I. primer: Kako se izračuna prodajna cena pri nakupih na 
denarne kupone z 80% popustom? Prosta prodajna cena za 
klobuk je 850 din. Koffiko denarnih kuponov mora izročiti ku- 
pec prodajalcu in koliko mora plačati v gotovini? 

Ker znaša popust 80% ali 600 dfin mora plačali kupec 20% 
od proste prodajne cene, to je 170 din ter oddati prav toliko 
kuponov. 

80% popusta .... 680— din 
26% v gotovini .... 170.— din 

presta prodajna cena 850.— din 
II. primer: Kupec si želi kupiti klobuk, ki stane v presti 

prodaji 850 din, na denarne kupone. Ker pa ima denarnih ku- 
ponov s°mo za 120 din, želi plačati razliko v denarju. Kako 
mu bo zaračunal prodajalec? Nakupa mu ne ©me odkloniti. 
6. člen praiviinika o industrijskih potrošniških nakaznicah za- 
gotovljene preskrbe in o bonih trgovine po vezanih cenah do- 
loča: Ce kupec nima dovolj denarnih kuponov za potrebni zne- 
sek, plača raizliko med potrebnim številom denarnih kuponov 
in med dejansko izročenimi kuponi v gotovini. 

Račun je tale: Število denarnih kuponov moranjo pomnožiti 
s 4 ter tako dobljeni zmnožek odšteti od prosite piodajne cene. 

V našem primeru: 120 X 4 = 480 din 860.— din 
— 480.— dim 

370— din 
Kupec mora plačati za klobuk 370 din ter oddati za 120 

dinarjev denarnih kuponov. 
Ker je imel za nakup klobuka samo г,ч 120 din denarnih' 

kuponov, plaiča бато en del proste prodajne cene-ali z 80%-nim 
popustom. Ostanek pa plača po prosti prodajni ceni. 

Torej: 120 din denarnih kuponov = 20% zneska 
od proste prodajne cene = Ve zneska . . 120— dim 
4/s popusta = 80% popuste  480.— din 

600— din 
ostanek 250— din 

kg 
b) masten kg 
c) polne masten kg 

850.— dfin 
850.— d)in 
600— din 

e= Marža 2.5 od 
prod. cene 

55,— odkup, 
p od j et]a 

Prod. cena od- 
kiipnegs pođi. 
fko razklad. Marža 
post. kupca •/, 

73-50 2.5 
80.50 2.5 
91— 2.5 

Iz Urada za rene pri 
Ministrstvu za trgovino LRS 

ostanek 250— din 
Po tem načinu plača kupec 250 din po prositi ceni itn 120 

dinarjev s kuponi. 
III. primer: Nakup s poipustom na kmečke bone. Ker zna- 

ša popust na kmečke bone 65% od proste prodejne cene, mora 
plačati kupec 35% od proste prodajne cene. Če stane klobuk v 
piosti prodaji 850 din, im® kupec 65% ali 55250 dan_ popousta, 
plačati pa mor « 35% od 850 din, kar znaša 297-50 d'in v goto- 
vini. Mora pa oddati prav toliko benov. 

IV. primer: Kupec nima dovolj kmečkih bonov. Vz-innno, 
da ima samo za 150 din kmečkih bon':v tet •" ' ostanek plnčati 
v gotovini. Kako moramo računati? Podobno kot pri nakupu z 
denarnimi kupona. 
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Število kmečkih bonov moramo pomnožili z 1,875 ter tako 
dobljeni zmnožek odšteti od proste prodfljne cene. N. pr. 

150 X 1,875 - 278.55 din 
850.— din 

— 278-55 din 

571.45 din 
V tem primeru bo kupec plačal 571.45 djn v gotovina ter 

oddal za 150 din kmečkih bonov- 
V vsakem primeru pa mora kupe« s kmečkimi boni plačati 

v gotovini najmanj 85% od proste prodajne eeme. 
V. primer: Nakup пл denarne kupone in kmečke bone. 
Možen pa je tudi istočasen nakup na denarne kupone jn 

kmečke bone. Nn. pr.: kupec želi kupiti radijski aparat po pro. 
stđ čemi 38-000 din. Ima м 6000 dim denarnih kuponov, osta- 
nek želi plačati s kmečkimi boni. Koliko bo plačal v gotovini 
in kolilko kmečkih bcmov mora od dat j poleg 6000 denarnih ku- 
ponov? 

Račun je tale: 
1. в.ООО X 4 - 24.000 d'in 2- 38.000 din 

+ 6.000 din — 30.000 dAn 

30.000 din 

3. 8.000 X 35% 

2.800 

8.000 din 

4. 6-000 din 
-f 2.800 din 

8.800 din 

Kaj smo vse morali računati? 
1. Število denarnih kuponov »mo morali pomnožiti e 4 ter 

smo tako izračunali 80%ni popust. K temu popustu smo mo- 
rali prišteti še 20%, kolikor mora kupec plačati v gotovini. 
Prt nakupu na denarne kupone plačo kupec v gotovini prav 
isti znesek, za kolikor mora oddati denarne kupone. V našem 
primeru 6000 din. 

2. Od proste prodajne cene 38.000 din smo odšteli 30.000 
dinarjev ter dobili oetanek proste prodajne cene 8.000 din, kt 
gft želj kupec plačati e popustom na kmečke hone 

3. Od 8000 din smo izračunali 35%, kar znaša 2800 dim. 
4. Sešteli smo 6000 + 2800 — 8800. toliko mora kupec pla- 

čati v gotovima. Poleg gotovine pa mora oddatj za 6000 din 
(tenaraih kuponov in гл 2800 din kmečkih bonov. 

VI, primer: Nakup na kmečke bone ta denane kupone. 
RaaMika od V. primera je v tem, da ima kupec določeno število 
kmečkih bonov ter želi ostanek plačati z denarnimi kuponi- 

N. pr.: Rtdiiijski aparat stane v prosti prodaji 38.000 din, 
Kupec ima za nakup na raapolago za 10.000 din kmečkih bonov 
ter želi ostanek plačati z denarnimi kuponi. Koliko bo plačal 
y gotovini in koliko kuponov bo moral oddati? 

Račun je tale: 
1. 10.000 X 1,875 - 18.5*70.— din (65% popusta) 

10.000.— din (35% plačila v gotovini) 

28.570.— din 

7 544 

120 X 80% 

96.— diitn 

120.— din 
— 96.— ditn 24 : 12 - 2 točke 

VIII. primer; Istočasen nakup na nabavne točke z indu- 
strijskih potrošniških nakaznic, denarnih kuponov in kmečkih 
bonov ter plačilo v gotovina. N. pr.: 5 m bikiga stane 3.720 din- 
Kupec želi poravnati račun tako, da bi plačal s popustom na 
industrijske točke, denarne kupone in kmečke bone, razliko pa 
želi plači ti v gotovini. Ima 10 industrijskih točk, 100 denarnih 
kuponov in 300 kmečkih bonov. 

Plačilo 
Plačilo Popust -j- popust Ostanek 

10 industrijskih točk 4 12— 3.720— 
din = 120 denarnih bonov 120.— 480.— 600.— 3.120.— 
100 denaunih kuponov . . 100— 400.— 500,— 2.620.— 
300 kmečkih bonov . . . -300— 557— 857.- 1.763.— 

520. 
1.763.- din 

+ 520— din 

2.283— din 
Kupec mora plačati v gotovini 2-283 dan ter oddati 10 

industrijskih točk, 100 denarnih kuponov in 300 kmečkih bonov. 
Končno naj še omenimo, da je denarni kupon na doseda- 

njih industrijskih nakaznicah enakovreden denarnim kuponom, 
ki jih bodo v bodr-če dobivali potrošniki zagotovljene preskrbe. 

V pomoč prodajalcem in kupcem prj preračunavanju pa 
naj bodo taje pravila: 

1. Za 1 din vrednosti denarnih kuponov se mora plačati 
1 din, popusta ee dob; 4 din. 

2. Za 1 din vrednosti kmečkih bonov se mora plačati 
t din v gotovini, pri tem se dobi 1,857 din popusta. 

3. t točka industrijske potiiošniške nakaznice predstavlja 
vrednost 12 din denarnih kuponov. Pri nakupu z njo so mora 
olačati 12 din v gotovini, popusta se dobi 48 din. 

Ing. Franc Oololi 

3- 9.430 X 80% 2. 38.000 din 
— 28.570 din 

9.430 din 
4. 9.480 din 
- 7.544 din 

1.886 din (20% plačila v gotovini) 
Kupec plpča v gotovini 10.000 4- 1886 = 11.886 din ter 

odda za 10.000 din kmečkih bonov ter zia 1.866 din denarnih 
kuponov. 

VII. primer: Kupec želi kupiti blago v prosti prodaji s po- 
pustom, ki mu ga deje nabavni točka z drsedanjh industrijskih 
potrošniških nakaznic. Račun je enak računu s popustom na 
denarne kupone, upoštevati moramo le, dW predstavlja ena točka 
industrijske nakaafflioe vrednost 12 din denarnih kuponov. 

N. pr.: tuba kreme za lice stane v prosti prodaji 120 din 
Koliko se moi« plačati v gotovina in koliko industrijskih točk 
se mor,a oddtoti? 

24— din 
V gotovini se mora plačati 24 dim ter oddati 2 industrijski 

točki. 

\ ISJE ENOTNE (KOMERCIALNE CENE IN PROSTE CENE 
BLAGA ŠIROKE POTROŠNJE 

Z uvedbo novih predpisov o eenah so se pojavile nejasnosti 
O pravem pomenu imen z,-> poeaimewie vrste cen. Nejasnosti 
so posebno glede pojma višjih enotnih (komercialnih) оед in 
prostih cen blaga široke 'potrošnje. Pojem za te dve vrsti cen 
se največkrat nepravilno uporablja in medsebojno zamenjuje- 
Vendar je med tem.a dvema vrstama cen bistvena razlika. 
Da bi se preprečili ve: nesporazumi in mpake, je treba vedela 
nastanek, vsebino in uporabo navedenih vmst cen. 

1. Razlikujemo dve vrsti višjih enotnih (komercialnih) cen: 
a) višje enotne (komercialne) cene v prodaj, na drobno, 
b) višje enotne (komercialne) cene za surovine, polizdel- 

ke in izdelke, ki so dobavljajo lokalni proizvodnji. Danes te 
cene imenujemo kratko »višje enotne (komercialne) cene«. 

a) Višje enotne (komercialne) cene v prodaji na drobno. 
Te cene je določil deloma Zvezni urad za cene, deloma 

Urad za cene pri Predsedstvu vlade I.RS in so bile objavljeno 
v Uradnih obvestilih (Službena saopštenja) Zveznega umda 
za cene in v Vesta,iku Urada za cene pri Predsedstvu vlade 
LRS, in sicer: 

V Uradnih obvestilih (Službena saopštenja) Zveznega ura- 
da 7,ч cene št. 17/4«, št. 23'48. št. 28-29/4«, št. 30-S1/48, št. 
34-35/48. 

V Vestnilku Utnda za cene pri Predsedstvu vlade LRS: 
št. 1/49, 12/49, 14/49, 15/49, 17/49, 21/49. 22/49. 

Višje enotne (komercialne) cene v prodaji na drobnp so 
bil j določene za blago široke potrošnje na podlagi obstoječih 
nižjih enotnih cen v prodaji na drobno z uporabo posebnih fak- 
torjev, ki jih je določil Gospodarski svet pri vladi, FLR-T z 
okrožnico Po v. st. 601 z dhe 21. II. 1948. Te cene so veljale v 
začetku za blago široke potrošnje republiške, zvezne in lokalne 
proizvodnje- Z uvedbo predpisov o formiranju cen za blago ši- 
roke potrošnje lokalne proizvodnje v začetku leta 1949 so višje 
enotne (komercialne) cene veljale le še za blago zvezne in re 
publiške proizvodnje do maja 1950, ki so bili objavljeni v Un-nl- 
nem lista FLRJ, št. 29, novi predpisi o formiranju cem za blag ) 
široke potrošnje v industriji zveznega in republiškega pomena. 

Tedaj je pojem višje enotne (komercialne) cene v prodaji 
na drobno izgubil svoj pomen in od' takrat teh cen praktično 
nimamo več. Pojavile so se proste cene m blago široke potnoc- 
nje, o katerih bomo govorili; pozneje. 
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b) Višje enotne (komercialne) cene za surovine, polizdelke 
in izdelke, ki se dobavljajo lokalni proizvodnji ali kratko višje 
enotne (komercialne) cene. 

Te oene niso bile nikjer objavljene. Formirale eo se pred- 
vsem z upoiabo faktorjev na nižje proizvajalčeve prodajne cene 
po začasnem navodilu Gospodarskega svete pri vladi FLRJ, 
1'ov. št. 392 z dme 5- II. 1949. To pravilo je bito dostavljeno 
vsem tistim, ki so dobavljali republiški mateniai, surovine, 
osnovni material, polizdelke in izdelke podjetjem lokalne pro- 
izvodnje. 

Te vrste cen so nastale zaradi predpisov, objavljenih v 
»Uredil« o elementih lastne oene, o akumulaciji, skladu vodstva 
in o osrednjem skladu državnih industrijskih proizvajalnih poa- 
jetij lokalnega pomena« (Uradni list FLRJ, št. 106/48), ki so 
določali, da lokalna industrija pri proizvodnji za piosto prodajo 
prejema ves produkcijski material po višjih cenah. 

S predpisi, objavljenimi v Uradnem listu FLRJ, št. 65/50 
(Navodilo o cenah, po katerih bodo proizvajalna podjetja fin 
podlagi pogodb za 1950 dobavljala lokalnim proizvajalnim pod- 
jetjem surovine in pomožni material (material za reprodukcijo) 
in v Uradnem listu FLRJ, št. 3/51 (16. člen odredbe o obraču- 
navanju tržnega dobička in razlik v cenah reprodukcijskega 
materiala, namenjenega za lokalno industrijo) pa 60 ti predipisi 
razširjeni' na vso lokalno proizvodnjo (državna industrijska in 
obrtna proizvajalna podjetja, obrtne proizvajalne zadruge, pro- 
izvajalna podjetja družbenih organizacij in zasebni obrtni obra. 
ti) ne glede na to, ali se proizvaja za prosto prodajo ali pa za 
zvezni (republiški) razdelitveni plan. 

Uprava za cene pri Miinististvu za finance LRS je ponovno 
dostavit'' vsem zainteresiranim faktorjem za formiranje vi&je 
enotne (komercialne) cene s kratkim navodilom za njihovo pra- 
vilno uporabo. 

Ta cena se formira na tri načine: 
I. Primer, če je določena za izdelek proizvajalčeva prodajo:' 

cena ((Miroma v lokalni industriji proizvajalna cena). 
Za industrijsko bombažno prejo štev. 34/1 je določena nižja 

enotna proizvajalčeva piodajna cena 77.06 din za 1 kg. Fomno- 
žitveni faktor določen za ta izdelek je 5. ViSja enotna (komer- 
cialna) cena je 

77.06 X 5 = din 358.30 za 1 kg. 
II. Primer, če je določena za izdelek nižja enotna prodajna 

cena na drobno. ' 
Za kurilna vratca z.i štedilnike dim. 5 X 6" (eol) je dolo- 

čena nižja enotna cena v prodaji na drobno 80 diiin. Od te 
cene je tieba odšteti znesek v ceni zapopadenegp rabata in na 
ta način izračunano proizvajalčevo prodajno ceno pomnožiti s 
faktorjem 5. Po cdločbj o rabatih in maržah (Uradni list FLRJ, 
št. 2/50) je rabat za vratca 13.5°/o. 

SO X 18.5 = 10-80 
69.20 X 5 = 846 din za komaid 
69.20 X 5 ■= 346 din za komad 

346 din je višja enotna (komercialna) cena za kurilna 
vil a tea. 

III. Primer, če je za izdelek določena višja enotna (komer- 
cialna) cena v prodaji na drobno. 

Za izdelek 11-000 surovo narodlno platno, širine 86 cm, je 
določena višja enotna (komercialna) cena v pirodaji na drobno 
150 din za 1 meter. Od te cene je treba odšteti znesek ra- 
bata. Stopnja rabata za izdelke z višjimi enotnimi (komercial- 
nimi) cenami v predajj na drobno eo objavljene v Uradnem 
lietu FLRJ, št. 62/48. V tem primeru je rabat 2.5°/o. 

150 X 2.5 = 3.75 
150 — 3-75 *» 146.25 za 1 meter 

V tem primeru se cena 146.25 din ne pomnoži s faktorjem, 
'fer je že prodajna cena na drobno določena s faktorjem in je 
te cena (146.25) višja enotna (komercialna) cena, 

"lavna karakteristika višjih enotnih (komercialnih) cen je, 
da so^ stalne in načelno nižje od prostih cen za blago široke po- 
trošnje in se uporabljajo le za prodajo reprodukcijskega mate- 
riala tolualuj proizvodnji. 

-■ ''roste ceno za blago široke potrošnje » trgovski mreži 
Proste cene za blago široke potrošnje v trgovski mreži eo 

oene, ki se formirajo v trgovini po zakonu ponudbe i.n povpra- 
ševanja. Te cene niso nikjer objavljene in ee uporabljajo le aa 
blago široke potrošnje. 

Glavna karakteristika teh cen je, da so spremenljive (gib- 
ljive, prožne) navzgor in navzdol, da so v različnih krajih raz- 
lične i in višje od višjih enotnih (komercialnih) ceu. Prosite cene 
'•a blago .Vroke poIroRnje ee, formirajo takol?: 

?) Ce je za proizvod že določena nižja enotna cena v pro- 
daji na drobno, se od te cene odšteje znesek rabata (etoipnje 

rabata so objavljene v Uradnem listu FLRJ, št. 1/50 in 2'50), 
Cena, ki se dobi po odbitku rabata, je proizvajalčeva prodajna 
cena. To ceno je treba pomnožiti s faktorjem, ki so objavljeni 
za posamezne proizvajalne panoge oziroma proizvajalne skupine 
v »Predpisih o novem sistemu prodaje industrijskega blaga in 
cen«, oziroma s faktorjem, ki jih je za posamezne proizvajalne 
skupine določil Urad za cene pri Ministrstvu za trgovino in 
preskrbo LRS. 

b) Če za proizvod še ni določena nižja enotna cena, mora 
proizvajalno podjetje izdelati plansko kalkulacijo in jo predlo- 
žiti v določitev proizvajalčeve prodajne cene oaironia proizva- 
jalne cene (za industrijska podjetja lokalnega pomena), in sicer 

aa) proizvajalna podjetja zveznega in republiškega pomena 
upravi za cene pri ministrstvu za finance FLRJ ali LRS (po 
uredbi o razmejitvi pristojnosti za določevanje cen, ki je ob- 
javljena v Utadnem listu FLRJ, št. 66/50), 

bb) proizvajalna podjetja lokalnega pomena uprava (odse- 
kom) za cene pri poverjeništvih ta finance svojega okraja (me. 
sta) ki določi za predloženi izdelek individualno poizvajalno 
oeno. 

Tako določeno proizvajalčevo prodajno ceno (oziroma pro- 
izvajalno ceno) pomnoži proizvajalno podjetje samo s faktorjem, 
ki je določen za ta proizvod, in rezultat je nova cena, ki se 
imenuje minimalna prosta cena za blago široke potrošnje ali 
minimalna prosto prodajna cena. Te cene nji treba, da potrdijo 
organi za cene, in po tej ceni fakturirajo proizvajalna podjetja 
svoje blago trgovini. 

Trgovska podjetja pa pri prodaji niso vezana na minimalno 
prosto ceno, temveč ©mejo glede na povpraševanje za posamez- 
ne v:ste blaga ceno za to blago spreminjati navzgor in navzdol, 
to je v trgovini se formira cena proeto kot lezultat ponudbe in 
povpraševanja. V trgovini formirano ceno imenujemo prosto 
ceno za blago široke potrošnje ali prosto prodajno ceno. 

Ker je namen tega Sanka podati le pojem za posamezne 
vrste cen, niso obravnavane vse podrobnosti in je podana le 
okvirna slika, ki pa natanko označuje vsebino pojmov novih 
vrst cen. 

Podrobnosti glede formiranja prostih cen za blago široke 
potrošnje so navedene v »Navodiflu o formiranju in določanju 
cen, po katerih prodajajo proizvajalna podjetja proizvode, na- 
menjene za široko potrošnjo« (Uradni lilst FLRJ, št. 4/51). 

A. P. 

KAKO JE TREBA IZPOLNJEVATI V TRGOVSKI MREŽI 
LISTKE IZ PARAGONSKIH BLOKOV 

Glede na uvedbo novega načina trgovine in novega obra- 
čunavanja industrijskih točk, denarnih kuponov in kmečkih 
bonov je treba v trgovski mreži uvesti enotno izpolnjevanje 
listkov iz foraigcnskih blokov. To izpolnjevanje mora biti v 
skladu z obstoječimi predpisi, obenem pa mora bftti primemo 
im pregledno za kontroliranje prodaje in podlaga za predpisano 
evidenco. 

Navodila o prometu z izdelki široke potrošnje za prosto 
prodajo tU. 1-FLRJ, Št. 29/50) predpisujejo v 2. odstavku 8. člena 
da je prodajalec dolžan pri nadrobni prodaji izdelkov široke 
potrošnje izdati listek iz paragonskega bloka z natančno na- 
vedbo vrete blaga, cene za enoto, prodajne količine in skupne 
prodajne vrednosti. Ta obirčun mora blagajnik poslovalnice, 
kjer ga pač imajo, vsestransko prekoiiitroliratl. 

Ždaij pa je treba na listkih iz paragonskih blokov poleg 
gornjih navedb naplaviti tudi obračun plačila, kj je podlaga 
za plačilo v gotovini in za obračun povračilnega zahtevka za 
po' zakonu predpisane popuste. Ti obračuni morajo biti pra- 
vilni itn pregledni. Vse vrste blaga za široko potrošnjo v 
prositi prodaji se obračunavajo na enem listku, blago zagotov- 
ljene preskrbe (predmeti za prehran-o) pa se mora obračunavati 
na posebnih listkih. 

Navajamo nekaj primerov, kakšni naj bi bili taki obračuni; 
1. primer. Nabava blaga brez popustov: 

- 5 m molinosa a 700 din  3.500.— din 
2 paia moških nogavic ž 110 din . . . 220.— din 

6kupaij . . . 3.720.— din 
2. primer. Nabava blaga na točke industrijskih nakaznic 

ali na denarne kupone: 
blago kakor zgoraj  3.720.— din 
80 °/o popusta  2.976— din 

ostane . . . 744.— din 
in za 744 din denarnih kuponov ali 62 točk industrijskih nakaz- 
nic, 'ki Imajo vrodnoet po 12 din denarnih kuponov. 
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3. primer. Za kmečke bone: 
blago kakor zgoraj 
65 °/o popusta 

ostane 

3.720.— din 
2.418— dim 

1.302.- din 
in za 1.302 din кш< rkih bonov. 

4. primer. Istočasna prodaja na različne vr9te banov in 
kuponov, ki pa vsi skupaj ne pokrijejo vsega možnega popusta: 

blago kakor zgoraj  3.720.— din 
popusti: 
10 industrijskih točk X 12 X 4 
(je 120 din denarnih kuponov) 

100 dim denarnih kuponov X 4 
300 din kmečkih, bonov X 1.857 

480.— din 
1-437.— din 

400.— din 
557.— din 

1-437.— din 1.437.— din 

ostane 2.283— din 

itn zgoraj navedene količine točk, denarnih kuponov in kmečkih 
bonov. 

Ti primeri kažejo, kakšni naj bodo obračuni na Metkih 
iz paragonskih blokov, da bodo na eni strani mogli natančno 
kontrolirati obračune tako uprava podjetja, kupe« ali pa trgo- 
vinska inšpekcija oziroma kateri drugi nadzorni organ, na 
drugi strani pa da bo imela trgovska mreža na teh listkih iz 
paragonskih blokov tudi pregled in temeljnico za sestaVo ob- 
računa za sprejete točke z industrijskih nakaznic, denarne 
kupone in kmečke bone kakor tudi za povračilo, ki ga mo>ia 
dobiti od Narodne banke, 

Vs>ako nepravilno in netočno vodenje listkov iz paragonskih 
blokov bodo trgovinske inšpekcije OLO, MLO ali MTP kazno- 
vale po obstoječih predpisih. -n 

Vprašanja in odgovori 

Vprašanje: 
Ali se dosega tržni dobiček pri izdelkih, ki so izdelani 

iz materiala, ki gi ie dobavil naročnik? 

Odgovor: 
0. člen odredbe o obračunavanju in vplačevanju tržnega 

dobička iu razlik pri cenah reprodukcijskega materiala, na- 
menjenega za lokalno proizvodnjo, in pa o povračilu (regresu) 
razlik, ki nastanejo pri cenah pri prodaj; blaga široke potroš- 
nje (Uradni list FLRJ, št. 3 z dne 15. 1. 1951) predpisuje, da 
se tržni dobiček ne dosega pri proizvodih, ki so izdelani iz 
14 produkcijskega materiala, dobljenega od naročnika, ki je 
nt1 posredni potrošnik takih proizvodov (to je, ki te proizvode 
osebno rabi). V slovenskem tekstu navedene, odredbe je po- 
motoma izpuščena beseda »ne«, kar je tieba v odredbi popmviti 
oziroma dopolniti. 

Ce se j© v praksi do sedaj ravnalo nasprotno, se je treba 
f bodoče ravnati po navedenj odredbi. 

Pri tem je mogoče: 
1. da prispeva proizvajalec del materiala, ki ga je nabavil 

po nižjih cenah. V tem prime*iu se zaračuna potrošniku ti 
material po višjih enotnih (komercialnih) cenah, razliko med 
nabavno in višjo enotao (komercialno) ceno pa mora pmiz- 
vajrlec odvesti po predpisih II. poglavja odredbe o obračuna- 
vanju in vplačevanju tržnega dobička in razlik pri cenah re- 
produkcijskega materiala (Uiadnj list FLRJ. štev. 3/51): 

2. d-\ prispeva proizivajalec del materiala, ki ga je nabavil 
po določenih višjih enotnih (komercialnih) cenah al-j pa po 
prostih cenah. V tem primeru zaračuna proizvajalec potroš- 
niku ves dodani material po teh cenoh. Razliko v cenah je že 
plačalo trgovsko podjetje. 

Opozarjamo, da ti predpisi veljajo le takrat, kadar se iz 
prinesenega materiala izdelujejo izdelki za potrošnikovo osebno 
rabo. Če pa se iz prenesenega materiala izdelujejo proizvodi 
v količinah, kjer je jasno, da bodo predmet nadaljnje prodaje, 
se mo-ra tržni dobiček zaračunati oziroma določiti prosta cena 
po navodilu o načinu formiranja in določanja cen, po katerih 
proizvodna podjetja prodajajo svoje proizvede, namenjene široki 
potrošnji (Uradni list FLRJ, št. 4/51). 

Vprašanje: 
Kdo plača pri dobavi mesa prevozne stroške iz enega 

mesta v drugo? \ 
Odgovor: 

Za meso, ki se prodaja v zagotovljeni preskrbi je določena 
nižja enotna cenn v prodaji na drobno franko kupčeva raz- 
kladalna postaja (Vestnik uirada za cene ž t. 12/49). 

Mesarska podjetja so podje% lokalnega pomena in načelno 
uporabljajo za določitev cene strukturo cene po uredbi o ele- 
mentih lastne cene, akumulaciji, sklada vodstva in o osrednjem 
skladu državnih industrijskih proizvajalnih podjetij lokalnega 
pomena (Uradni lisit FLRJ, št. 106 z dne 8. XII. 1948). 

V elementih te strukture čeme ni zapopadena prevozna 
postavka. Zato imajo vsa lokalna podjetja za tisti del svojih 
izdelkov, ki so zajertd v zveznem in republiškem planu in 6e 
prodajajo po določenih nižjih enotnih cenah pravico do po- 
vračila za dejansko plačane prevozne stroške od prodajalčeve 
nakladalne postaje do najbližje kupčeve železniške oziroma 
ladijske postaje. 

Povračilni zahtevek se uveljavlja po tehle načelih: 
Če je prodajalčeva postaja več kot 10 km oddaljena od 

njegovega skladišča, obsega povračilni zahtevek tudi dejansko 
plačane prevozne stroške od skladišča do nakladalne postaje, 
to pa samo za razdaljo nad 10 km. Če se zaradi tega, ker n:. 
železniškega ali ladijskega prometa, ves prevez blag,-, od pro- 
dajalca do kupca opravi s tovornimi avtomobili, obsega po- 
vračilni zahtevek dejansko plačane pievozne stroške od pro- 
dajalčevega skladišča do kupčevega skladišča po odbitku rela- 
cije 10 km. Če je kupčevo skladišče več kot 10 km oddaljeno 
od njegove razkladnlne postaje, pri dobavi pa gre za blago z 
enakimi cenami v prodaji na drobno, vključi prodajalec v 
povračilni zahtevek tudi dejansko plačane prevozne stroške od 
kupčeve razkladalne postaje do njegovega skladišča. V vseh 
primerih ee priznajo prevozni stroški samo v zneskih, ki jih 
določa predpisana tarifa. 

Povračilni zahtevek predložijo podjetja v dveh primerkih 
poverjeniku za finance okrajnega (mestnega) ljudskega odbora. 
Vsebina tega zahtevka je predpisana v 5. točki navodila o 
regresu v lokalnem gospodarstvu (Uradni list FLRJ, št. 38/50). 

Razlika med proievajalno ceno in ceno v piodaji na drobno 
v znesku 3 din je marža. S to maržo ee krijejo prodajalčevi 
stroški po uredbi o stroških državnih trgovskih podjetij (Uradni 
list FLRJ. št. 109/1949). 

OPOZORILO NAROČNIKOM! 

Priložili smo položnice- Naročnikom, ki do konca 
februarja 19.51 ne bodo plačali naročnine za leto 1951 
v znesku 108 din, bomo ustavili nadaljnjo pošiljanje 
lista. 
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